GOBERNACION DEL

Secretaria de Educacion
y Cultura

Institucion Educativa Técnica
ALFONSO ARANGO TORO

GESTION PEDAGOGICA

el Tolima
nosygne

GUIA DE APRENDIZAJE DE TRABAJO EN CASA

1.- IDENTIFICACION:

GRADO: NOVENO 9.1-9.2 PERIODO: Dos PERIODICIDAD:
GATC No.: Dos
DOCENTE (S): AREA: Movil contacto:

ASIGNATURA: CONTABILIDAD-
EMPRENDIMIENTO

3125388879

Comunicacidn y evidencias de
apredizaje y desarrollo curricular:

Correo electrénico (entrega de evidencias):
Hernando,useche@sedtolima.edu.co
Besarion.agudelo@sedtolima.edu,co

WhatsApp (comunicacion y
entrega evidencias):

Hernando useche 3125388879
Besarion Agudelo 3202159107

Enlace para encuentros virtuales:

Otros medios:

whatsaap
2.- INSTRUCCIONES PARA EL DESARROLLO DE LA GUIA DE APRENDIZAJE:
No. PASO A PASO
1.- | Lea detenidamente todo el contendio
2.- | Las actividades estan relacionadas por semanas 1-2, 3-4, 5-6, 7-8
3.- | Enla parte inferior de este documento se encuentran los anexos que le ayudaran a complementar la informacion
4.- | Las actividades deben entregarse en la fecha indicada

3.- INDICADORES DE LOGROS DE APRENDIZAJE (Conceptos en el boletin y valoraciones en planillas de notas):

No. SABER INDICADORES DE LOGRO
1.- CONOCER | e Estructura un perfil de emprendedor teniendo en cuenta las diferentes condiciones del
mercado
e conoce la naturaleza de las cuentas, comprende todos los conceptos relacionados con el
conocimiento de las reglas bdsicas de la contabilidad y elabora asientos contables
2.- HACER e Demuestra habilidades de mercado que consolidan un perfil emprendedor
3.- SER Demuestra puntualidad y responsabilidad para asumir los compromisos de clase.

iFormamos técnicos integros que aportan al progreso de la regién!
Institucién Educativa Técnica ALFONSO ARANGO TORO

www.alfonsoarangotoro.edu.co
e-mail: colalfonsoarangotoro@gmail.com
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4.- ACTIVIDADES:

4.1.- ACTIVIDADES SEMANAS UNO Y DOS

No. ACTIVIDADES PRODUCTO (Estudiante) FECHA ENTREGA
1.- Escribe el cddigo de las cuentas de activo. Debes Entregar informe con la

buscarlos en el P.U.C (Plan Unico de Cuentas ) relacion de cuentas con sus

Actividad 1. respectivos cddigos.
2.- Resolver ejercicio Transacciones comerciales. Entregar ejercicio resuelto

Actividad 2 transacciones comerciales.

ENCUENTRO MEDIADO POR TEAMS:
Martes 11:50 - 12:50

4.2.- ACTIVIDADES SEMANAS TRES Y CUATRO

No. ACTIVIDADES PRODUCTO (Estudiante) FECHA ENTREGA
1.- Teniendo en cuenta la lectura Anexo 2. Contestas Entregar cuestionario resuelto
preguntas del cuestionario. Actividad 3 Actividad 3.

ENCUENTRO MEDIADO POR TEAMS:
Martes 11:50 - 12:50

4.3.- ACTIVIDADES SEMANAS CINCO Y SEIS:

No. ACTIVIDADES PRODUCTO (Estudiante) FECHA ENTREGA
1.- Teniendo la lectura anexo 2. Contestar preguntas Entregar preguntas resueltas

relacionadas con el comprador racional y comprador comprador racional y

emocional. Actividad 4. comprador emocional

ENCUENTRO MEDIADO POR TEAMS:
Martes 11:50 - 12:50

4.4.- ACTIVIDADES SEMANAS SIETE Y OCHO

iFormamos técnicos integros que aportan al progreso de la regién!
Institucién Educativa Técnica ALFONSO ARANGO TORO
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No. ACTIVIDADES PRODUCTO (Estudiante) FECHA ENTREGA
1.- Resolver actividad Actividad 5 relacionada con la Entregar actividad 5.

experiencia de un comprador racional y uno emocional | Comprador racional y

emocional
Resolver ejercicio completo de contabilidad ciclo Entregar ejercicio completo de
contable Actividad 6 contabilidad ciclo contable

ENCUENTRO MEDIADO POR TEAMS:
Martes 11:50 - 12:50

5.- RECURSOS:

Recursos Propuestos: (Recursos fisicos, documentales y virtuales para la apropiacion construccion del conocimiento).
prensa, radio, tv, internet, Facebook , YouTube etc. Cuaderno, hojas, colores etc.

6.- ACOMPANAMIENTO Y ASISTENCIA DOCENTE Y PEDAGOGICA:

Orientaciones Generales: (Realimentacion y actividades de refuerzo que contribuyen al logro):

e Esta guia # 2 corresponde a las asignaturas de Contabilidad — emprendimiento Grado 10

e Eltrabajo se debe entregar en la fecha asignado en documento Word al correo electrénico dado o fotos via
whatsaap

e Respetar los horarios de los profesores y hacer entrega de las actividades en dichos horarios

e Se brindara asesoria de acuerdo a los horarios establecidos y seran clases Teams programadas con antelacion
o asesori a traves de otros medios como whatsapp

e Esvital importancia la asistencia a clase, el no cumplimiento acarrea el no registro de evidencias que
posteriormete va a necesitar para estar a paz y salvo y poderse graduar.

Horario de atencidn a padres y estudiantes (Acompafiamiento — asesorias): [Dia y Hora y herramienta virtual]:
Miercoles de 4pm a5 pm

ANEXO 1

ACTIVIDAD 1: Escribe el cddigo de las siguientes cuentas del Activo Recuerda que los debes buscar en el PUC ( Plan
Unico de Cuentas)

CODIGO | NOMBRE DE LA CUENTA CODIGO | NOMBRE DE LA CUENTA

Activo 1435 Mercancias no fabricadas por la empresa

iFormamos técnicos integros que aportan al progreso de la regién!
Institucién Educativa Técnica ALFONSO ARANGO TORO
www.alfonsoarangotoro.edu.co
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Disponible

1305 clientes

Caja

Equipos de computacién y comunicacién

Caja general

Flota y equipo de transporte

Cajas menores

Construcciones y edificaciones

Moneda extranjera Edificios

Bancos Oficinas

Moneda nacional Marcas

Moneda extranjera Know how

Inversiones Marcas

Acciones Patentes

Bonos Diferidos

Cedulas Gastos pagados por anticipado

Cedulas de capitalizacion

Otros activos

Titulos

Propiedad planta y equipo

Terrenos

Construcciones en curso

Construcciones y edificaciones

Maquinaria y equipo

Equipo de oficina

Equipo de computacion y comunicacion

Flota y equipo de transporte

Construcciones y edificaciones

Edificios

Oficinas

Maquinaria y equipo

Equipo de oficina

Muebles y enseres

ACTIVIDAD 2

Resolver las siguientes transacciones comerciales
Se consigna en banco popular la suma de 25.400.000

1.

2. Sevende 20 camisas por valor de 32.500 cada unay pagamos con cheque del banco Colombia

3.

Pedro Perez nos abona la suma de 800.000

iFormamos técnicos integros que aportan al progreso de la regién!
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Se compran mercancias a crédito por valor de 7.200.000

Se venden mercancias por valor de 4.000.000

Se solicita un préstamo al Davivienda por valor de 25.000.000

Se paga el arriendo del mes por valor de 800.000

Se compran 15 empandas a 1000 pesos cada una y 5 gaseosas a 2000 pesos cada una

O N,k

Pagamos el recibo de luz eléctrica por 90.500y el de acueducto por 27.000

10. Los socios Alberto Jimenez Jhon Fredy lozano aportan cada una a la empresa la suma de 20.000.000 cada uno
11. Se compra a crédito un vehiculo para uso de la empresa por valor de 40.000.000

12. Se pagan sueldos por valor de 5.000.000

ANEXO 2

EL MERCADO

El mercado se puede definir como un proceso que opera cuando hay personas que actlan como compradores y otras
como vendedores de bienes y servicios, generando la accion del intercambio. Para conocer el mercado es importante
conocer algunos conceptos relacionados como lo es la segmentacion de mercado, también conocida como
segmentacién de clientes o segmentacion de audiencias, es un método por el cual se pueden dividir a los clientes
potenciales en distintos grupos, los cuales, permiten que las empresas puedan enviar mensajes personalizados a las
audiencias correctas. La segmentacion como término general puede dividirse en otras grandes categorias como
segmentacién por ubicacion, u otras categorias mas precisas como segmentacion por edad. Al usar este tipo de
técnicas, las campafias de marketing son mas efectivas debido a que impactan a las personas correctas con contenido
adaptado a cada una de ellas; La segmentacion, normalmente, se divide en cuatro grandes subcategorias:
Comportamiento: La mayor parte de las veces relacionado con necesidades especificas y cdmo se usa un determinado
producto, Ubicacion: Pais, region, comunidad, provincia, ciudad, pueblo, area, etc., Demografia: Edad o etnicidad,
Psicografia: Estilo de vida y opinion. Para conocer a fondo lo que es un mercado en necesario que nos hagamos las
siguientes preguntas ¢Cémo son las personas que pueden usar mis productos?, ¢Cudles son las necesidades? ¢ Cudles
son sus gustos y preferencias? ;Cuéales son sus costumbres? ;Como es es medio donde viven?. También es importante
saber si mi mercado es local, regional o nacional por que las necesidades y costumbres de la gente varian segun la
region. Otro aspecto muy importante es lo que tiene que ver con el mercado potencial que lo constituyen todas
aquellas personas que estarian dispuestas a comprar mi producto o servicio en un momento determinado. Por otra parte
los CLIENTES son aquellas personas que han comprado mi producto o servicio ya sea de contado o a crédito y por lo
general se tiene una base de datos donde se encuentran cada uno de ellos. Por ultimo es necesario saber que las
personas por lo general tenemos costumbres fijas cuando se trata de hacer una compra; siempre escogemos los
productos y marcas de nuestra preferencia, ha eso es lo que se denomina hébitos de consumo; y que los motivos por
los cuales las personas realizan una compra depende de dos factores; los Racionales osea cuando la persona hace una
compra base en algo planificado y necesario. Ejemplo: el pago del internet ya ese el medio de trabajo, o factores
Emocionales 6sea cuando la persona compra algo por que se le antoja, es decir que le gusta o ha sido influido por
algunos medios de comunicacion, publicidad internet, y lo adquiere sin previa planificacion: ejemplo la compra de
cosméticos

iFormamos técnicos integros que aportan al progreso de la regién!
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ACTIVIDAD 3

Teniendo en cuenta la lectura anterior contesta las siguientes preguntas:

a. ¢ Que es el Mercado?

b. ¢ Que es la segmentacion de Mercado?

c. Mencione cada una de las subcategorias en que se puede segmentar el mercado.

d. ¢ Que es el mercado Potencial ?

e. ¢ Que son los clientes ?

f.  Escriba un ejemplo en el cual una persono compra de manera Racional

g. Escriba un ejemplo en el cual la persona compra de manera emocional.
ACTIVIDAD 4

Observa la imagen, hace referencia a un comprador emocional

Como crees que se esta sintiendo esta persona

¢ Crees que es bueno comprar de una manera emocional ?

¢, Qué consejo le darias a esta persona en el momento de hacer una compra?

oo oy

&2 COMPRADOR EMOCIONAL

ACTIVIDAD 5

1. Crea un personaje digamos (PEDRO) , vas a crear una historia, colécale un titulo, y vas a narrar la
experiencia (positiva o negativa ) de esta persona cuando hizo una compra de manera Racional.

2. Crea un personaje llamémosla (MARIA ), vas a crear una historia, colocale un titulo, y vas a narrar la
experiencia (positiva o negativa ) de esta persona cuando hizo una compra de manera Emocional

iFormamos técnicos integros que aportan al progreso de la regién!
Institucién Educativa Técnica ALFONSO ARANGO TORO
www.alfonsoarangotoro.edu.co
e-mail: colalfonsoarangotoro@gmail.com




Institucion Educativa Técnica
GOBERNACION DEL ‘

ALFONSO ARANGO TORO
Secretaria de Educacion s,
y Cultura , . ima
GESTION PEDAGOGICA l?los.lalhe

ACTIVIDAD 6

Resolver el siguiente ejercicio
La empresa Ferreteria el baraton Ltda tiene en el momento la siguiente situacion:

CAJA 180.000.000
BANCOS 90.000.000
PROVEEDORES NACIONALES 18.000.000
MUEBLES Y ENSERES 8.000.000
OBLIGACIONES FINANCIERAS 27.000.000
PROPIEDAD PLANTAY EQUIPO 270.000.000
EQUIPO DE COMPUTO Y COMUNICACION 5.000.000
MAQUINARIA'Y EQUIPOS 78.000.000
CUENTAS POR PAGAR 24.000.000

Transacciones comerciales mes de Abril
Se paga el arriendo del mes por valor de 2. 500.000

Se vende 500 unidades de yogurt a 1500 pesos cada una

Se pagan servicios publicos por valor de 500.000

Se consigna en el banco la suma 4.000.000

Se pagan sueldos por valor de 5.500.000

Se compra un vehiculo por valor de 18.000.000

Se adquiere un préstamo al banco popular por valor de 18.000.000
Se venden mercancias por valor 8.000.000

W N R W

Se compran mercancias por valor de 2.000.000
10. Se compra un computador por 2.500.000.

Hallar
1. Patrimonio inicial de la empresa

Transacciones comerciales
Saldos a fin de mes
Estado de ganancias y perdidas

vk wnw

Balance general

iFormamos técnicos integros que aportan al progreso de la regién!
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